Estudiar detall forma en la qual es cobrara al client i
garantir seguretat.

Oferir diverses possibilitats pagament perque
decideixi quina prefereixen.

La targeta de credit actualment mitja principal de

cobrament a la majoria de les bOtlgueS virtuals. CONTRAREEMBORSAMENT Client realitza I'abonament de I'import de la comanda en el

moment del seu lliurament, on es reculli la comanda.

PERSONA A PERSONA OPERACIONS
(P2P: Peer to P e er) < <

TRANSFERENCIA : : - . -
S c Client ha de realitzar la transferencia perque es gestioni la

comanda.

MONEDES ELECTRONIQUES MITJANS TRADICIONALS Utilitzats també als comercos offline.

CARREC A COMPTE (DOMICILIACIO) Client facilita al comer¢ un nimero de compte bancari perquée
aguest realitzi el cobrament, el comprador es despreocupa de
realitzar el pagament cada cop que adquireixi un producte.

DIGITALS

CRIPTODIVERSES

Client obre un compte a la botiga, amb certa quantitat de diners
gue pot ser ampliada.

COMPTES DE CLIENT EN UN COMERC

Els grans comercos disposen normalment de les seves propies
targetes que es poden utilitzar en els pagaments electronics.

TARGETES COMERCIALS 9

<~

: : TARGETES VIRTUALS
e-cash, la cybertargeta (la Caixa), o Prepaid Mastercard de

Neteller.
Suposen el pagament en el moment de realitzar la transacci6
. R (débit) o a posteriori (credit)
- » o _ o TARGETES DE CREDIT | DEBIT
Targetes de prepagament a les quals es carrega els diners, com TARGETES MONEDER Utilitzacié majoritaria, no exclusiva, al comerg electronic.
la targeta moneder 4B, la de Caja Madrid o les universitaries i de
transport. MITJANS ESPECIFICS

Client fer un pagament immediat per un producte o una
subscripcio des del navegador.

Els clients poden dipositar diners als seus comptes via targeta SERVEIS MEDIADORS
de credit, pagament per mobil o una altra forma admesa.


https://coggle.it/

